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Votre lunch en un clic
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Ils ont lancé un systeme de commande quasi a la carte

r Ras le bol de faire la file
tous les jours devant le
méme snack, pour
commander le méme
sandwich? Proxyelick est
peut-étre fait pour vous.
Cette jeune PME saint-gilloise
a lancé une plateforme
internet qui permet a la fois
de gagner du temps et de
varier son lunch sans payer
un centime plus cher.

Un bureau, quelques ordina:
teurs, un téléphone et, surtout,
¢énormément de travail. C'est ce
u a Gregory Blondeau
cer, avec son associé Lau-
rent Parmentier, Proxyclick,
“On est parti d'un besoin trés
simple”, explique le directeur
Gregory Blondeau. " Beaucoup
de gens travaillent beaucoup et
les quelques moments de libre,
dontceluidulunch, nereprésen-
tent pas vraiment un plaisir.
Tour comime commander par
fax un sandwich, toujours le mé-
me, au spack du coin.”

MANGER MIEUX SANS FILE

1l doit y avoir moyen de faire et,
surtout, de manger mieux, pen-
se cet ingénieur commercial de
la KUL qui travaille, a I'époque,
sune plateforme internetac-
tivedans le monde du transport.
Il rencontre Laurent Parmen-
tier, qui avait commencé a créer
un site internet de commande.
Aprs avoir analysé le marché et
rencontré diverses entreprises
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CGregory Blondeau (2 gauche) et son associé Laurent Parmentier entourant leur * bihi"

pour savoir comment elles pro-
cédent et quels étaient leurs be-
soins, apreés avoir réalisé un test
avec une entreprise et son four-
nisseur habituel, ils se sont Jan-

simple service de commande in-
terne a une entreprise?” On pro-
pose un service et des produits
de proximité dans des zones otr
il y a beaucoup de consomma-

céslep avril 2008, griced
une aidedela SRIB et de I'agence
bruxelloise de l'entreprise
(ABE). Et, le moins qu'on puisse
dire, c’est que cela marche.
" Tous les mois, en fait mieux
que notre objectif. Ft, malgré la
crise, juin est le meilleur mois
iu ‘on ait jamais fait.”

ce jour, la jeune PME de 4 per-
sonnes installée dans le centre
d'entreprise de la rue Bernier
comptequelque 200sociétés affi-
lices. Son atout par rapport a un

Sans se déplacer et sans payer plus cher

M Le responsable au sein de
I'entreprise affiliée propose
chaque jour un (ou deux)
fournisseurs ainsi que les di-
vers produits (sandwiches,
piz Jason menu. Chaque
employ¢ intéressé peut effec-
tuer sa commande, depuis
son ordinateur, avant une
certaine heure. Le paiement
se fait via un montant que
I'employé peut injecter (avec
un Digipass), comme on le
fait pour recharger un GSM.
Ou bien il paie a la réception
de son entreprise. L'ensem=
ble des commandes arrive
chez Proxyclick qui envoie
un fax (ou un mail)au fournis-
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seur choisi. Une fois I'heure
de livraison convenue arri-
vée, le fournisseur vient dépo-
ser I'ensemble des comman-
des. Et I'employé n'a plus
qu'avenir chercher la sienne
2 la cantine, a sa meilleure
convenance.

teur donc des entre-
pn'ms, mais isoldes ou mal des-
servies en fournisseurs (de repas
ou de sandwiches)."

A PARTIR DE 40 €/MOIS

En pratique, une entreprise s'af-
filie au systéme pour un mon-
tant qui démarre 4 40€ par
mois. Les fournisseurs auxquels
elle a accés sont ceux gue Proxy-
clik a démarchés. Et qui accep-
tentde livrer,dans un périmétre
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donné, pour une commande mi- |
nimale. Ils paient une commis-
smn de 10 % sur les commandes
ick. En échange. ils ga-
gnent en visibilité, gagnent des
ts et bénéficient d'un servi
ceclientéleencasde pépininfor-
matique. Quant aux consomma-
teurs, eux, ils ne paient pas un
centime de plus que le prix affi-
ché & la carte.
Déjaalétude, des compléments
au systéme. Comme la comman-
de de repassage, un service car
wash ou la réservation de salles
deréunion au sein de 'entrepri-
se.w

MEB.




